REQUERIMIENTOS WILLIAM
DIC 23/2011

1. Traslado a tanque mezcla en entrada a inventario (telva)

2. Comercializadora industrial: Clasificar clientes, Orden de cargue (sin pedido), guía sobre el pedido

3. Nota producción automática según formula. (después)
4. Nota de producción de tanques.

5. Barcazas clientes estaciones marítimas

6. Conciliación bancaria. Telve (después)
7. Comprobante de comisiones, retenciones por forma de pago para documentos Factura de contado, recibos, etc.  (después) Texaco15
8. Legalización de gastos Biomax. Ver documento FOGF00106-Legalizacion de Gastos SYSCOM.xlsx
9. Reportes SYCOM. Ver documento excelMayoristaAction.xls
10. Completar módulo de liquidación de fletes para Biomax.

11. Listado de pedidos pendientes-detalles Biomax. Ver documento PedidosPendientes.xlsx
Enero 25 de 2012. PETROMIL
REUNION 17 – 01- 2012

En reunión realizada con la Sra. Maria Eugenia Tous, Contadora de Petromil, y el Sr. William Sanchez surgieron los siguientes requerimientos:

1. Productos Tarifas: Para la Zona de Frontera que permita colocar la Clase de Tarifa por Departamento y algunas excepciones por Municipios. (Actualmente lo hace general o por municipio, no por departamento). Cargar lista de precios desde archivo plano. Febrero 1-2012
Ojo. Quitar validación de tarifas en Actualización de precios por archivo plano.

2. En la contabilización de zona de fronteras la cuenta de Recuperación de impuestos (global,iva inf , marcación) y Cuenta por Cobrar de Impuestos lo está haciendo bien pero la contrapartida esta sumando al inventario y debe ser a la cuenta 61 de Costos. Revisar productos no combinados. 

3. Catalogo de Barcazas. (Es como la creación de vehículos, se le enviará el documentos con los requisitos para su creación).  Se debe crear tipo de vehículo BARCAZA
4. Productos Combos: Que permita elegir tanques por cada compañía, ejemplo: Combo A toma producto de los Tanque 001 y Tanque 002 para la cía. 01… Tanque 003 y Tanque 004 para la cía. 02.

5. Tráiler escogerlos en el pedido de acuerdo al vehículo. Que se le amarren varios tráileres al vehículo y luego en el Orden de Cargue se pueda seleccionar que tráiler lleva en ese viaje.

6. Que al presionar F2 al llamar documentos se puedan seleccionar con Enter. (Actualmente toca darle doble clic)

7. Acceso Directo para Factura de Combustible al lado de la Guía. Tambien a Orden de cargue (ver guía)
8. En la factura no permanece el tanque que se asigne en la Orden de Cargue o Pedido. Y si no tiene existencias no trae ningún dato.

9. Precios de los documentos permanezca el del pedido. (Actualmente siempre deja la lista No.1).

10. Importar lista de precios para productos tarifas en zona de fronteras como en producto general. (Archivo de Excel)

11. Informe de Inventarios tengan la opción (Filtro) de Bodega. (Incluye informes de Pedidos y Remisiones).  Consecutivos y consultas de pedidos
12. Nota de Producción automática.

13. Lista de Precios por Clientes. (Al crear el cliente se asigne la lista de precios con la cual va a trabajar, solo modalidad invetantario)

14. Colocar en el catalogo de Vehículos en la opción de “Descripción” = “Cantidad de Sello” y en “observaciones” = “Medida Histórica”. (En Paréntesis)

15. Subtotal en factura debe incluir el impuesto global para el cálculo de la Retención en la Fuente. 

16. Revisar la Auto retención en la Factura porque a todos los clientes no se les debe generar. (Es por tipo de contribuyente). 
17. Prestamos: Se puedan generar prestamos con tiempo de gracia y que los intereses que genere en ese tiempo lo sume al capital y ahí si genera la amortización. 

18. Aunque se hace una guía por acuerdo, al momento de facturar  llamamos cada una de las guías que se realizaron  pero el sistema solo toma uno de los acuerdos y les carga todo el volumen y no lo separa por agencias como se hicieron las guías.

Estos es súper importante que lo arregle ya que no está llevando el control por agencias y/o acuerdos  y además solicitamos que en la  presentación de la factura el sistema nos sume el producto y nos coloque una sola línea aunque internamente lo haga por cada guía.

Pendiente: Sumar Cupos Zona frontera y Establecer zona de frontera especial en facturas, cuando tiene múltiples guias.

19. Al llamar la Remisión desde la factura crédito de clientes no mantiene la lista de precio que se le activo (Igual que en combustible predetermina la lista No.1).

20. Permitir ingresar base para el rete iva, esto para cuando el iva es un mayor valor del costo (entradas de inventario).

Bonificaciones Pretromil.

1) MANEJAMOS CLIENTES CON % DE DESCUENTO SOBRE EL MARGEN NETO Y OTROS SOBRE MARGEN BRUTO por lo que requerimos que el software nos permita  escoger sobre qué base se calculará el descuento la cual debe estar dentro de los parámetros de estructura de precio,  para de esta forma poder parametrizar el descuento correctamente.

2) MANEJAMOS CLIENTES CON DESCUENTOS DIFERENTES POR PRODUCTO TANTO EN PESOS  COMO EN PORCENTAJE para este caso requerimos que el software nos permita en dichos casos parametrizar un descuento para cada producto sea en % o $ y escoger sus respectivas bases de aplicación.

3) MANEJAMOS DESCUENTO  ANTICIPADOS Y VENCIDOS ASI:  algunos clientes se le entrega  un descuento en valor presente y luego lo vamos amortizando con una nota de descuento mes a mes pero,  además la otra parte del descuento se la damos mes a mes vencido por el volumen por lo que para este caso necesitamos parametrizar para que el sistema nos deje colocar los dos descuentos sobre los mismos galones y me lo haga en dos notas crédito.

Ejemplo:  un cliente le dimos $100 de descuento del cual  $40 se lo entregamos en valor presente y con este mismo valor lo amortizaremos durante el tiempo del contrato y los $60 restantes se los entregamos mes a mes.

4)  MANEJAMOS DESCUENTOS PROPORCIONALES ASI:  tenemos clientes que le hemos autorizado un descuento mensual de $80 por galón por un volumen de 100.000, pero si compra menos de eso se le da proporcional a lo que compre como por ejemplo:  

Si compra 50.000 galones se le da una bonificación de $50, pero si compra mes de 35.000 galones la bonificación se le otorga proporcional, por ejemplo:

Si el cliente compro 3.500 galones

50000_________$50

35000_________ x

X= $35

5)  TENEMOS DESCUENTOS POR EJEMPLO DE POR CADA 1000 GALONES LE DAMOS $1 DE DESCUENTO  en este evento hay una condición que necesitamos colocar al software para que practique el descuento correctamente así las cosas si este cliente de compra un mes 55.000 galones tendrá descuento $55 pero si me compra 5000 galones tendrá $5 por galón.

· Cuando digitamos el numero de remisión y presionamos enter no trae los datos, toca digitar el numero y luego dar clic sobre un botoncito que tiene al lado derecho. 

   
· Es posible manejar las condiciones comerciales (Días de Plazo y cupos de crédito) independientes, es decir, si un mismo cliente consume en combustible y lubricantes que en una modalidad se le indique 3 días y en la otra 30 días.? Igual con el cupo de crédito. Los plazos ya están clasificados para combustible y lubricantes, lo de cupo de crédito no se puede separar.
Al crear un concepto contable para la facturación de lubricantes, note que cuando se parametrizan cuentas de resultado que manejan centros y subcentros de costo no filtra estos últimos. Ejemplo:

Tomé la clase de Ingresos, llame el código contable 413510001001 que maneje centros y subcentros de costo. Pero escojo el centro de Costos Lubricantes y luego al llamar el subcentro de costos no me filtra solo los que pertenecen al centro de costo escogido.

                

